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Wie Sie mit SAP Hybris Ihr B2B-Marketing 
revolutionieren

Hendrik van Laaten, 
Geschäftsführung Konzeption & Kreation, 
Medienwerft

Bankettsaal

Keynote: Digitaler Darwinismus und die Notwendigkeit einer digitalen Transformation, Prof. Dr. Ralf T. Kreutzer, Professor für Marketing an der Berlin School of Economics and Law – Großer Saal

Begrüßung – Großer Saal

Warum Marken in der Digitalen Transfor-
mation immer wichtiger werden

Oliver Helms, 
Geschäftsführer Beratung, Medienwerft

Raum Leibl

Customer Engagement & Commerce: Woher 
wir kommen, wohin wir gehen und die
 „magischen Momente“ zwischen Null und Eins

Marco Lambrecht, 
VP SAP Hybris Channel Sales, 
Middle & Eastern Europe (MEE), SAP SE

Raum Leibl

CUSTOMER ENGAGEMENT 
& COMMERCE

Kaffeepause und Besuch der Live-Foren

Business Lunch

Systeme und Datenströme verbinden –  
welche Lösung ist für meine Prozess- 
landschaft die beste?

Horst Müller, 
Head of Business Process Integration, FIS

Galeriesaal

Wie Sie Ihre IT-
Architektur mit 
Lösungen aus der 
SAP Cloud Platform 
komfortabel erwei-
tern können

Stefan Seufert, 
Team Manager  
Customer Development 
Projects, FIS

Galeriesaal

HR-Prozesse aus der Cloud mit 
SAP SuccessFactors

Adrian Foitzik, 
Specialized Sales/Senior Consultant 
Smart Business Solutions, FIS

Raum Liebermann

SAP S/4HANA – was Sie bereits jetzt schon 
für den Umstieg tun können 

Stephan Wagner, 
Team Manager Customer Development 
Projects, FIS

Galeriesaal

Beschleunigte Prozesse und Top-Usability 
mit den Fiori-Apps für SAP S/4HANA 

Mathias Cararo, 
Enterprise Architect, FIS

Raum Liebermann

 Digitalisierungsstrategie der CMS-Gruppe 

Marcus Michel, 
Leiter CMS-IT, CMS Dienstleistungs-GmbH 

Raum Leibl

Agile Projektmethodiken – 
so funktionieren Scrum & Co. 

Robert Shandley, 
Senior Consultant Development
Enterprise Information Management, FIS

Raum Spitzweg

DIGITALISIERUNG CLOUD SAP S/4HANA NEUES DENKEN & IMPULSE HANDEL & INDUSTRIE 4.0

WORKSHOPS

Workshop 1:

Etablierte Geschäftsprozesse digitalisieren – 
was bedeutet das für mein Unternehmen? 

Raum Menzel

Workshop 2:

Data-driven campaigns mit SAP Hybris

Raum Spitzweg

Guided Tours durch die Live-Foren:
10:45-11:30 Uhr | 11:45-12:30 Uhr

Kommissionierung 4.0 – aktuelle Trends 
und Entwicklungen in der Person-zu-Ware-
Kommissionierung

Andreas Hölczli, 
Gruppenleiter IoT Applications
Abteilung Data Spaces and IoT Solutions,
Fraunhofer-Arbeitsgruppe für Supply Chain 
Services SCS

Bankettsaal

Großhandel in der Digitalen Transformation – 
wie unterstützen Verbände ihre Mitglieder?

André Schwarz, 
Stv. Hauptgeschäftsführer des Bundesverbandes 
Großhandel, Außenhandel, Dienstleistungen (BGA) 
und Geschäftsführer des AK Digitalisierung 

Bankettsaal

Kaffeepause und Besuch der Live-Foren

Abschlusskeynote: Erfolgreiche Teams verändern sich – Beispiele aus dem Spitzensport, Prof. Dr. Hans-Dieter Hermann, Sport-Psychologe der Fußball-Nationalmannschaft – Großer Saal

Zusammenfassung und Verabschiedung – Großer Saal

Vom Familienunternehmen zum Global- 
Player – was bedeutet das für die Prozesse?

Martin Haury, Prokurist, Hauptabteilungsleiter 
IT mit Projektteam Buchhaltung & Vertrieb,
ifm electronic gmbh

Großer Saal

Transition – konkrete Wege in die 
SAP S/4HANA-Welt 

Stephan Wagner, 
Team Manager Customer Development 
Projects, FIS

Großer Saal

SAP Leonardo  
Machine Learning – 
künstliche Intelli-
genz erobert die 
Unternehmen!

Susanne Nosky,
SAP SE

Großer Saal


